
La misión principal de este 

nuevo salón es crear un espacio 

de incentivo de negocio en un 

formato sencillo, y esencial�

El salón ha de servir de herramienta 

de trabajo para el profesional del 

sector, que podrá mantener un 

contacto fluido con su cliente.

Salón profesional 
netamente comercial

El 1er salón de la Decoración, 

Iluminación, Textil, y Regalo atiende 

las necesidades expresadas 

por el sector: profesionalidad 

y rentabilidad comercial.

Un salón rentable para el expositor

Un principio básico es ser un 

salón muy asequible para las 

firmas expositoras, que no van 

a requerir de una gran inversión 

para participar. Esto garantiza a 

los expositores, de una manera 

inmediata, su presencia en el evento.

Captación personalizada 
de visitantes

Al objeto de garantizar la asistencia 

de los responsables de tiendas 

y negocios de toda España, el 

Salón personaliza al máximo el 

contacto con el cliente, cursando 

invitaciones nominativas por 

establecimiento, gestionando una 

campaña de marketing telefónico 

y facilitando descuentos en 

transporte y alojamiento a los 

profesionales que visitan el Salón.

Se contará también con 

un amplio programa de 

compradores internacionales.
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SALÓN PROFESIONAL  
DE LA DECORACIÓN Y EL REGALO
16-19 de Mayo de 2013

DECORATION AND GIFT 
TRADE SHOW
16-19 May 2013

Gran repercusión en todos los 
medios de comunicación

-	Comunicados de prensa.

-	E-news electrónicos nacionales 
e internacionales.

-	Campaña publicitaria en 
medios técnicos nacionales 
e internacionales.

-	Gran campaña de medios en 
radio, prensa, TV y exteriores.

Perfil del visitante

-	Decoradores 

-	Interioristas 

-	Estilistas 

-	Diseñadores 

-	Comercios

-	Otras colectividades (hoteles, 
restauradores, …) 

Perfil del expositor

-	Fabricantes

-	Mayoristas 

-	Distribuidores 

-	Importadores 

-	Etc.

Feria de Zaragoza

Ofrece inmejorables posibilidades al 
localizarse en un punto neurálgico 
equidistante de las principales 
capitales de España: Madrid, 
Barcelona, Valencia, al disponer de 
instalaciones óptimas, con capacidad 
para alojar un evento profesional 
de estas características y por su 
reconocido poder de atracción de 
profesionales de toda la península.

Feria de Zaragoza dispone de un 
recinto moderno y de gran valor 
arquitectónico, con superficie disponible 
capaz de atender el posible crecimiento 
de este evento en un futuro, y 
dotado con los mejores servicios.

Ficha Técnica

Lugar de celebración:

Feria de Zaragoza (España)

Fecha de celebración

Del 16 al 19 de Mayo de 2013

Sectores de exposición

-	Decoración 

-	Textil 

-	Iluminación 

-	Menaje y mesa

-	Productos para el hogar 

-	Regalos diversos

Great Reception by all the media

-	Press release.

-	E-news to national and 
international media.

-	Advertising campaign in national 
and international specialized media.

-	Great campaign in radio, press, 
TV and outdoor advertisements.

Visitor’s Profile

-	Decorators 

-	Interior Designers 

-	Stylists 

-	Designers 

-	Shops

-	Others (hotels, restaurateurs, …) 

Exhibitor’s Profile

-	Manufacturers

-	Wholesales 

-	Distributors 

-	Importers 

-	Etc.

Zaragoza Exhibition Center

Zaragoza Exhibition Center offers 
superb possibilities, at the hub of 
a nerve centre equidistant from 
the main cities of Spain: Madrid, 
Barcelona, Valencia...It benefits 
from optimum installations, with 
the capacity to host a professional 
event of these characteristics, and 
it enjoys an acknowledged power 
of attracting professionals from 
the whole Iberian Peninsula.

Technical Specifications

Venue:

Feria de Zaragoza (Spain)

Dates of celebration:

From 16th to 19th May  2013

Exhibition Sectors

-	Decoration 

-	Textile

-	Lighting 

-	Tableware

-	Home Product 

-	Gifts

The principal mission of this new 

Show is to create a stimulating 

space to encourage business in a 

direct, simple, essential format...

The main aim of this Show is 

to service as a work tool for 

the sector’s professionals that 

will be able to maintain direct 

contacts with their clients.

A professional exhibition, a 
genuinely commercial venue

The first edition of the Show meets 

all of the requirements called for 

by the sector: professionalism 

and commercial profitability.

A profitable exhibition 
for the exhibitor

A basic principle is that this should 

be a highly affordable exhibition 

for exhibiting companies, not 

requiring a large investment 

in order to participate.

This guarantees that exhibitor’s 

presence at the event will be 

immediately cost-effective.

Personalized contacts 
to attract visitors

In order to guarantee attendance 

by the representatives of shops and 

businesses throughout Spain, the 

exhibition personalizes customer 

contacts, issuing named invitations 

for each establishment, carrying 

out a telemarketing campaign and 

providing discounts for transport and 

accommodation to professionals 

who visit the exhibition.

There will be also a great program 

of International Buyers.


